
Prego do caju estd ;y. stulat
a gerar acesos debates

Quando  fa l t am apenas  do i s
meses para o arranque da campanha
de comercializagio da castanha de
caju, ainda nio foram tabelados os
pregos mln imos de compra ao
p rodu to r /apanhado r ,  o  que  se
prelende lazer  depols de
auscu l t agSo  dos  agen tes
comerciais. Este facto estC a arrastar
de algumtempo para cA, acalorados
debales em torno da mat6rla, com o
Estado a Interessar-se multo na
fixag6o de um prego motlvante ao
produtor  e os comerc lantes a
pretenderem a marcagdo do outro
referente a venda i porta da fdbrica.

Numa reuniSo havida no passado
d ia  2  de  Ju lho  ( sex ta - fe i ra )  os
comerciantes, representados pela sua
associagSo, recusaram-se a adiantar
as suas propostas de prego a praticar,
an tes  que  fossem ac la rados
pormenores ligados aos dividendos que
resuhar5o do processo comercial, entre
estes e os industriais do ramo.

Informag6es colhidas pelo nosso
Jornal sugerem que o Estado pretende
aumentar  o preQo de compra da
castanha ao produtoriapanhador, como
forma de o motivar, fazendo subir de
550 meticais que vigorou na campanha
anterior oara cerca de 825 meticais o
guilo, segundoc6lculos ainda em curso.

Porem, o facto 6 que, conforme
apurou o "Notfcias", os industriais do
ramo jA fizeram ver que os pregos de
compra n6o ultrapassar6o os 600
meticais o quilo. E neste dilema oue os
comerc ian tes  p re tendem que  se
envolvam as f5bricas oara a discuss6o
do prego.

"Era al6 preferivel que o Estado se
abdicasse de f ixar at6 o preqo minimo,
que liberalizasse tudo" - opiniSo de
l s s u l o  N u r m o m a d d ,  p o t e n c i a l
interveniente na comercializagSo do
produto reagindo ao facto de o Estado
bater na tecla de que nas relaq6es
entre os mmerciantes e os industriais
apenas toma o papel de observadot.

NESTE ANO AS FABRICAS
ABSOHVEHAO TODA CASTANHA?

A  p e r g u n t a  s e  a f i g u r a  q u 6 o
pertinente quando se torna verdade
que no ano passado em virtude da
debi l idade l inancei ra,  as fSbr icas
nacionais n5o puderam absorver a
cas tanha  d i spon i ve l ,  t endo  s ido
necess6rio a sua exportagdo para a
lndia.

Desle modo 10499 toneladas das
maisde 1 8 milcomercializadastiveram
que ser exportadas,'tendo as fAbricas
consumldo pouco mais de sete mil
toneladas.

Sendo assim e tendo em conla que
a lndia,  potencia l  importadora do
p rodu to ,  es tA  nes te  momen to  a
a t ravessa r  p rob lemas  nas  suas
ind0slrias, que atl igem n6o s6 o nosso
pais, como e por exemplo o Vietname,
que n6o ve onde colocar cerca de 40

mil toneladas e a Guin6-Bissau, cerca
de nove mil, pretende-se por isso que
esforgos conjugados internamenle
resultem no consumo tanto quanto
possivel da produg6o nacional.

Na verdade, os debates ainda n5o
produziram posig6es definitivas e a
AssociagSo Comercial de Mogambique,
Delegag6o de Nampula, f icou por
elaborar um conjunto de propostas a
serem submetidas ds entidades de
tutela, no mais curto espago de tempo
possivel.

Entretanto, tudo indica que o fim, e
conf orme posiq6es lornadas p0blicas,
serA inevitavelmente a fixag6o de 20
por cento de lucros ao retalhista e 10
ao grossista, devendo gravitar as
negociag6es subsequentes em torno
desta realidade.


