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Boas perspectivas na

[1.3.5¢

comercializacdio da castanha
— segundo comerciante de Chissano

Mais de 570 toneladas da castanha de caju foram comercia-
lizadas na presente campanha na localidade de Chissano, no Bile-
ne, provincia de Gaza. A meta, cujo cumprimento se encontra
praticamente garantido, é de 600 toneladas, segundo informou ao
«Noticias» o comerciante local, José Mario Frides. Aquele comer
ciante falou tainbém sobre os principais problemas que se levan-
tam em torno da comercializagdo da castanha de caju naquela

localidade.

José Mario Frides, de 37 anos, é
pela segunda vez consecutiva que en
tra no processo de comercializaggo
da castanha dg caju, tendo sido a
primeira na safra 84/85.

Na presente safra comercializou
570 toneladas, das quais 560 ja foram
entregues i fabrica de processamento
MOCITA, npo Xai-Xai e as restantes 10
ainda se encontram em fase de es-
coamento dos locais de comercializa-
¢do para o armazém.

— Estou convencido que, apesar
de algvmas dificuldades enfrentadas,
cumprirei a meta das 600 tonelrdas
que o distrto me atribuiu, de aro'do
com o quantitativo indicado para ser
comercia'izado em Bilene Macia —
disse José Frides. ’

Classificou a presente campanha
como sendo a aue melhores resulta-
dos podera alcancar pois, seoundo
ele, as condicdes climatérigas na sua
reniio foram bastarte melhoreg que
as dos anog passados.

Dissa que outro factor que contri-
hifyy para fsse sucesso é o ferto de
tar se reslizado um amplo trabatho
de mobilizacdo das populacdes para
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garantir a limpeza dog cajueiros e sua
poda, previamente.

Acrescentou que, como corolario
desse trabalho, a localidade de Chis-
sano conseguiu nesta campanha me-
lhores resultados de sempre, com par-
ticular destaque para os povoados de
Ulombe, Chibutisse e Maguaze, que
se destacaram no processo de apa-
nna ¢ fornecimento deste importante
produto para a exportagio.

MERCADORIA
CHEGOU TARDE

Falando dos produtos de apolo a
esta campanha, José Frideg disse que
recebeu mercadoria diversa, avaliada
em majs de sete milhdes de meticais.

A mercadoria era constituida por arti-
g0s de primeira necessidade, tecidos
e quinqullherias.

Para José Fridies o maior problema
em relac&o Aas mercadoriag recebidas
€ o facto destas terem chegado re-
lativamente tarde em relacdo 3 fese
crucial da propria campanha, o aue
fez corh aue uma porte consideravet
da castanha fosse desviada pela po-
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pulagdo fornecedora para outros fins,
como exemplo tempero de comida.

— Garanto que a primei.a remes-i
sa de mercadoria g6 fol receblda na
primeira quinzena de, Dezembro., um
més ap6s o inicio da campanha. Isto
est angulou as nossas perspectvas —
disse o nosso interlocutor, acrescen-
tando que se ndo fossg este proble-
ma, teria comercializado para c¢ima
das 600 toneladas estipuladas para

" sug meta.

Lamentou o facto de os bens mals
preciosos (capulanas e tecidos) s6
terem chegado & porta do armazém
em principios de Janeiro findo, quan-
do a campanha j4 ia a meio. «S&o
estes os artigos que a populagdo mais
necessitan, conforme assegurou.

Acrescentou que a Ultima remessa
de mercadoria, também constitu‘da
por tecidos, cepulanas e vestuario di-
verso, s6 chegou no passado dia 20
de Fevereiro, praticamente nos altimos
tempoe da 2panha da castanha.

- Na campanha 84/85, as e<tr tu-
ras rertrais licadas ao ramo do ca™
asseguraram-nos que, nesta camna-
n-a, nag teriamos problemas de trans.
pote, po's cady distrito b-ne’ic’a "a
de a'mumas viaturas a ser atri-i’d-g
a almuns romer-'anfes que se evi-“en.
ciassem no processo de corercial’za.
cdo — lembrou.

Garantiu que, de quzlquer forma,
os comercianteq ainda nfg nerder~m

‘e esperanga de receber as tais vistu-

ras, pois «saber esperar & uma vire
tuden, conforme disse,



