COMERCIALIZACAO DA CASTANHA DE CAJU

JECESSAR

vor Bento Niquice

S

Os circuitos de comercializacdo da castanha de caju, no distrito de Xai-Xai, provincia de Gaza,
a decorrer desde Novembro Ultimo, tém vindo a requerer mais apoio no que se refere a meios
para o escoamenio do produto ja comercializado para os locais apropriados, bem como a quali-
dade das mercadorias de apoio. Estes sdo apontados pelos intervenientes como os principais pro-
blemas que se levantam e que poderdo contribuir para a redugdo dos quantitativos a s.vem
comercializados. Também se levantam problemas relacionados com estimulos materiais para
aqueles que melhor se evidenciam neste trabalho.

Numa aguscultagdo feita pela nossa
Reportagem junto de alguns comer-
ciantes (intervenientes) na presente
campanha, ficou bem patente g preo-
cupagdo destes no que se refere a
qualidade dos produtos que tém rece-
bido a fim de apoiar o movimento
de comercializagdo do caju, bem as-
sim como a falta de meios de irans-
porte para o escoamento do produto
J& ‘comercializado,

-— Esta preocupacio, nio devia
existir, particularmente depois das
promessas feitas durante os encontros
preparatorios que tivemos com aitos
responsaveis ligados ao sector de
caju, nos flns do ano passado -~
assim se expressouy Nuromomad Is-
mael, comerciante da localidade de
Chongoene, distrito de Xai-Xai,

Aquele comerciante manifestou-se
preocupado pelo facto de que, nes-
ses encontros, segundo ele, ter-se-ia
declarado que a provincia de Gaza
passaria a beneficiar de mais apoio
Nos seus programas de comercializa-
¢do do caju, particularmente no for-
necimento de mercadorias de alta
qualidade para apoiar esta safra e
outras, futuramente,

— Até ao momento comprei dez to-
neladas, metade das quais ja entre-
guei ao armazém — disse, acrescen-
tando que se ndo fossem as dificul
dades ja apontadas
para cima de 25 toneladas deste pro-
duto.

Nuromomad Ismael & um dos pou-
€os comerciantes que, pela primeira
vez, introduziu na presente campa-
nha o pdo nhos circuitos de comercia-
lizagdo da castanha de caju. Aliss,

comercializaria’

este produto tem tido muita aceitagdo
pois ndo é simples a sua aquisigéo
nos circuitos normais.

Por seu turno, Francisco de Assis ¥

Cossa, 36 anos de idade, secretario
para o controlo da Cooperativa de
Consumo Atmando Tivane, no po-
voado de Siaia, localidade de Chon-
goene, manifestou-se bastante preo-
cupado pelo actual rumo qgue tem
vindo & tomar a comercializagdo da
castanha neste distrito.

Disse que a sua cooperativa rece-
be 30 por cento de produtos de pri-
meira necessidade para apoio 3 cam-
panha e a restante percentagem &
constituida por quinquilharia, que ndo
tem tido estima dos fornecedores e
apanhadores da castanha,

A cooperativa também se debate
com problemas de falta de meios para
o escoamento do produto ja comer-
clalizado, sendo obrigada, muitas das
vezes, a recorrer a viaturas particula-
res que «cobram taxas elevadissimasy,
segundo afirmou.

Com a meta de 20 toneladas, esta
cooperativa jg cofmercializou 15 tone-
ladas de castanha, a maijoria das
quais ja foram entregues. Ao nivel
das cooperativas, a «Armando Tiva-
ne» classificou-se em primeiro lugar
na campanha do aneo passado, tendo
recebido como estimulo um reldgio
de parede.

Entretanto, Rodrigues Jo&o, comer-
ciante de Bunguane, que se sagrou
em primeiro lugar na campanha do
ano passado, comprou ja 20 das 40
toneladas que lhe foram atribuidas
como meta,

— Devo dizer que se as coisas andas-

sem assim o ano passado, nao teria
conquistado o primeiro jugar, Nessa
altura consegui comprar 25 toneladas
porque realmente tinhamos um apuio
melhor que este ano, em lermos da
qualidade dos produtos de apoio -
disse, para depojs se lamentar do
tfacto de ndo ter recebido o camido
que ine tinha sido prometido caso
conseguisse conquistar um lugar ¢i-
meiro, o que realmente conseguiu ta-
zer.

PROMESSAS QUE NAO
SE CUMPREM

As questdes que se levantam em
torno dos circuitos de comercializa-
¢do da castanha de caju, um dos pro-
dutos basicos na captagdo de divisas
para o desenvolvimento do nosso Pais,
ndo podem ser encarados com simpli-
cidade. particularmente se levarmos
em linha de conta as actuais dificul
dades que atravessamos.

Apesar destas particularidades, €
muito importante que cada um seja
escravo da sua palavra ou ac¢io. Isto
ndo tem sido observado rigorosamen-
te. Se néo, vejamos:

Durante algumas visitas de traha-
Tho. efectuadas a esta provincia, o
ano passado, por altos responsaveis
ligados ao ramo do caju, foi anun-
ciado que pelo menos os quatro pri-
meirog classificados (Xai-Xai, Bilene,
Manjacaze e Chibuto) seriam distin-
auidos com carrinhas como estimulo
pelo esforco empreendido, No lugar

das carrinhas prometidas, esses que -

se distinguiram receberam, como «esti-
muloy, reiogios de parede. A verdade,

porém, é que penhum interveniente
recebeu carrnha.

Este.ano a mobilizagdo da popula-
¢ado para a sua participagdo activa na
apanha e fornecimento da castanha
decorreu sob 0 lema de que haveria
grandes quantidades de produtos di-
versos e atractivos para apoiar g sa-
fra. E mais. Que com g intervengao
dga «Caisse Centrale de Cooperationn,
organizagdo econdmica francesa, a
provincia de Gaza passaria a contar
com mais apoio Nos seus programas
de come-cializagdo do caju,

Escusado serjd dizer que nem uma
nem outra coisa prometida se cum-
priu, Talvez as mercadorias ainda
estejam a caminho. Se assim &, entao
€ s6 uma questdo de esperar, s6 que
quando c¢& chegarem, a campanha ja
estara acabada ou nos seus Ultimos
dias.

Aligs, tal ja aconteceu em campa-
nhas anteriotes — mercadorias que
chegaram & provincia quase no fim
dg campanha e, como consequéncia,
ndo serviram para a apoiar.

Entretanto, ainda durante os pre-
parativos da presente campanha, um
alto funciondrio da Secretaria do Es-
tado de Caju anunciou que chegaria
brevemente a provincia uma frota de
viaturas que seriam empregues no
escoamento do produto comercializa-
do. Até ao momento estd-sega espera
delas,

Por outro lado, foram feitas pro-
messas de que os comerciantes que
se distinguissem seriam estimulados
com carrinhas cemo reconhecimento
pelo trabalho feito e para que, futu-
ramente, tenham com que circular e
escoar a castanha, Oxala isto nio ta-
lhe outra vez. Verdade porém ¢ que,
a continuarmos com este tipo de pro-
cedimento, reduzimos a forca de von-
tade de quem trabaiha.




